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Scalus - Architekten des Wachstums

Scalus ist eine Unternehmensberatung mit der Spezialisierung im Aufbau skalierbarer
Unternehmensstrukturen. Wir bei Scalus verstehen uns als Architekten des Wachstums,
denn Unternehmen sind dhnlich wie Geb&dude zu betrachten: Werden die Arbeiten bei der
Errichtung mangelhaft ausgefuhrt, mag dies kurzfristig nicht bemerkbar sein, die
langfristigen Auswirkungen sind jedoch umso verheerender. Ahnlich wie der Bauplan bei
Gebduden muss auch der Bauplan fur erfolgreiche Unternehmen auf einem System
aufbauen. Der Schlissel hierzu lautet: Skalierung. Durch die Etablierung skalierbarer
Unternehmensstrukturen gelingt Wachstum auf Basis eines belastungsféhigen Fundaments.
Wir verstehen uns hierbei als die Architekten fur lhr Wachstum, indem wir skalierbare
Strukturen in lhrem Unternehmen etablieren und Ihr Wachstum systematisieren.
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Unser Leistungsangebot
Vermarktungsfokus-Workshop

Vertrieblich fehlt der Fokus? In 2 Workshops a 3 h erarbeiten wir mit lhnen eine
strukturierte und fokussierte Vermarktungsstrategie. Dabei werden sowohl Kundennutzen
als auch Wettbewerbsvorteile entwickelt und ein MaBnahmenkatalog erarbeitet.

D)

Kundennutzen identifizieren

> Welche Kunden wollen wir grundsdatzlich ansprechen?
> Gibt es unterschiedliche Kundengruppen?

> Welche Probleme haben diese Kunden?

> Welche Aufgaben kénnen wir abnehmen?

> Wie lasst sich der Kundennutzen quantifizieren?

Wertangebot (Value Proposition) entwickeln

> Mit welchen Leistungen kénnen wir die Probleme der Kunden 16sen?
> Mit welchen Leistungen kdnnen wir Aufgaben von Kunden abnehmen?
> Welchen Wert kdnnen wir durch unsere Leistungen erschaffen?

D)

Wettbewerbsvorteil erarbeiten

> Was macht der Wettbewerb besser?

> Welche Ressourcen sind erforderlich, um dies ebenfalls zu tun?

> Was unterscheidet uns vom Wettbewerb?

> Wie konnen wir daraus einen Wettbewerbsvorteil entwickeln?

> Welche zusatzlichen Leistungen bendtigen wir fur einen Wettbewerbsvorteil?
> Welchen zusatzlichen Wert kénnen wir dadurch erschaffen?

04)]

Fokusgruppen fir Produkte und Zielgruppen identifizieren

> Welche Veranderungen sind erforderlich, um einen zusatzlichen Kundennutzen zu
erzielen?

> Welche dieser Veranderungen sind schnell umsetzbar, welche erzielen einen groB3en
Nutzen?

> Welche Verénderungen sind erforderlich, um einen zusétzlichen Wettbewerbsvorteil zu
erzielen?

> Welche dieser Verdanderungen sind schnell umsetzbar, welche erzielen einen groB3en
Wettbewerbsvorteil?

> Welche Eigenschaften missen unsere Kunden haben, um den Nutzen besonders gut
wahrzunehmen?

> Welche Eigenschaften missen unsere Kunden haben, um einen Wettbewerbsvorteil
besonders gut zu erzielen?
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Fragen & Antworten

Wie viel kosten die Leistungen von Scalus? .
Eine Preisindikation finden Sie online unter www.scalus.de. Offnen Sie einfach den
Preisrechner online und berechnen Sie den Preis fur die gewinschte Leistung.

Werden die Leistungen pauschal abgerechnet oder nach Aufwand?

Wir verzichten bewusst auf eine Abrechnung nach Aufwand, damit Sie ohne das Risiko einer
Kostenfalle in eine Zusammenarbeit mit uns starten kdnnen. Unsere Tatigkeiten unterliegen
einem klaren Ziel: Dem Aufbau skalierbarer Geschaftsstrukturen. Da wir die StellgréBen fur
eine Skalierung kennen, miussen wir keine aufwéndigen Workshops und Interviews
durchfihren, um die Erfolgstreiber fir lhr Geschéft erst einmal herauszufinden. Stattdessen
kénnen wir uns von Anfang an auf die gréBten Erfolgstreiber fur die Skalierung lhres
Unternehmens fokussieren. Dies ermdglicht uns, die Aufwdnde sehr gut einschatzen zu
kénnen.

Wie bekomme ich ein Angebot?
Buchen Sie online Ihr kostenloses Erstgesprach. Nach dem Erstgespréch erstellen wir fur Sie
ein verbindliches Angebot. Rickfragen kléren wir gerne in einem weiteren Gesprdach.

Was sind die Bedingungen einer Zusammenarbeit?

Um maximal effizient zu arbeiten, benétigen wir einen zentralen Ansprechpartner aus
Ilhrem Hause, der uns wdhrend der Zusammenarbeit zur Verfigung steht. Dieser
Ansprechpartner agiert als Organisator fur Termine und Veranstaltungen. |hr Beitrag ist es
demnach, die personellen Kapazitaten zur Verfigung zu stellen, um entsprechende
Workshops oder Befragungen durchzufthren. Auf Basis dieses gegenseitigen Commitments
sorgen wir in kurzer Zeit fur signifikante Verbesserungen.

Wie lange davert die Zusammenarbeit?

Die Dauer der Zusammenarbeit richtet sich im Wesentlichen nach der GréB3e lhres
Unternehmens. Da gréBere Unternehmen meistens deutlich komplexere
Organisationsstrukturen besitzen als kleinere Unternehmen, entsteht mehr Aufwand, um
skalierbare Strukturen zu etablieren. Zudem héngt die Dauver von der Verfigbarkeit lhrer
Mitarbeiter ab.

Wie kann ich Kontakt mit Scalus aufnehmen?

Buchen Sie auf www.scalus.de lhr kostenloses Erstgespréch oder kontaktieren Sie uns unter
consulting@scalus.de.

www.scalus.de 4 consulting@scalus.de


http://www.scalus.de
http://www.scalus.de
http://www.scalus.de

